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中国团购在线分站加盟问答
一、中国团购在线发展远景是什么？
答：

中国团购在线计划在未来的中期发展阶段，在国内市场发展300余家省会级与地市级代理，形成一个遍布全国严密的市场网络。所有的品牌商及地区代理商都将经过谨慎的挑选，以确保公司产品、服务、形象、信誉等全面符合中国团购在线的品牌要求。

二、中国团购在线拥有哪些强大的资源优势,与同类的团购网又有什么优势？ 
答：
 1、我们的域名：英文域名 (www.TeamBuy.com.cn),手机域名(www.TeamBuy.mobi),中文域名(www.团购.cn)
2、我们的IE地址栏实名（网络实名/通用网址/中搜寻址）：中国团购在线。
3、我们拥有强大的CRM后台操作管理系统。
4、全国已运营分站的经验分享。


三、中国团购在线的核心业务是什么? 
答：
我们目前主做五大核心业务: 房产、家居、结婚、汽车和教育。
其中房产包括房屋买卖及房屋租赁等。家居包括装修、建材、家具、电器、软装饰等。婚庆包括婚纱礼服、婚纱摄影、婚庆酒店、婚庆策划、婚庆用车、名表名饰、结婚宴席等。汽车则包括精选品牌的汽车团购、汽车保险、汽车装潢等汽车附带服务。教育包括驾校培训、外语培训、学历培训、等级证书及其他专业技能培训。 

四、中国团购在线的定位是怎样的呢？
答：
中国团购在线是强势网络媒体，是专业的活动策划与组织机构，也是专业的资源整合平台。
具体地说: 我们是通过互联网组织大量会员团体购买筛选后的各类知名品牌商品，使会员享受低于市场的价格或享受其他的促销优惠。由于会员数量众多且遍布全国，知名品牌商品质量可靠,销售渠道中尽量避免了代理商和经销商等中间环节，最终实现了"三赢"，即商家大批量地销售了商品，中国团购在线赚取了相应的团购返点和广告收益，而会员购买知名品牌商品时真正做到了省钱省心。 
同时, 中国团购在线还免费提供商家用于促销的优惠信息发布平台并提供促销优惠信息的制作、发布、分发、使用和效果评估的一系列解决方案。通过互联网，商家促销优惠信息能随时随地有效地发送到全国目前最具消费能力的2.44亿互联网用户。采用这些解决方案，商家不仅可以针对其不同的目标消费者来设计、执行、管理不同目的的各种促销计划，而且凭借中国团购在线的数据分析技术，商家可获得目标消费者的人文及消费行为等数据。从而在降低商家促销发布，宣传和制作成本的同时，取得更好的可见的促销效果，真正做到精准营销。
 
五、中国团购在线目前的主要收益来自哪里（赢利模式是怎样的）？ 
答：
1、商家入驻费：品牌达成合作后我们收取商家入驻费，为品牌制作精美的产品页面（电子商铺）， 在合作期内进行维护和不定时的更新且信息量不受限制。
2 、商家销售返点：我们跟筛选后的各类知名品牌商家签订返点协议，当我们的会员在我们网站上下订单（拿个团购编号）后我们就把订单转到商家，会员凭团购编号自行去商家处消费就可以了。月底和商家核实结算要求商家把销售金额的相应返点月结给我们。
3、 广告收益：通过我们网站的流量，每天均有大量会员及意向客户浏览我们的网站，品牌商在我们网站的广告可以达到很好的宣传效果及带来意向客户促进成交。

4 、活动经费：通过组织团购活动赚取活动经费差额。
5 、其他收益：如会员卡收益：发行会员卡(会员凭卡可直接到我们的联盟商家进行优惠)，会员卡的具体销售金额可由分站自己制定，我们统一价值普通会员卡是98元/张；
目前收益还有网站文字链接，制作品牌专题页面等。
六、加盟中国团购在线费用包括哪些？

答：
1.特大城市加盟费每年5万人民币、省会城市加盟费为每年2万人民币，地级城市加盟费为每年1万人民币
2.履约保证金：特大城市10万，省会城市5万，地级城市2万
注：履约保证金在您退出这个项目之时没有任何的违约行为，半年后如数的退还！
七、作为加盟商，必须要具备的是什么条件?
答：
1.加盟商须为合法的法人；

2.加盟商要具有一定的资金实力； 
3.有丰富的创业激情及充沛的精力；

4.领导管理及激励他人的能力；
5.具有处事的决断力和敏锐的洞察力；

6. 严、实、快、新的铁腕执行力；

7.对当地市场有深入的了解，对不同行业有一定的认识；

8.加盟商要具备经营和市场开拓能力，具有较强的商家招募能力与区域市场管理能力。

八、加盟商加盟流程是怎样?
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（如果你确定加盟后，请将分站加盟申请表填写好之后发到指定邮箱）
九、加盟商使用的是什么样的域名?

答：加盟商经营的分站使用的是二级域名。


十、加盟中国团购在线后给到分站加盟商什么服务? 
答：
1.网络技术支持：网站建设，维护，软件技术等都由我们负责完成，无需独立租赁或购买服务器，无需单独配置程序和编辑人员。 
2.品牌的支持：目前已有一定基础分站和各大品牌达成合作，在商家中我们有很好的品牌口碑，新站点和这些品牌很容易达到在当地的合作。
3.工作开展的运营支持：我们设有专门人员协助、指导新加盟站点开展工作，每个加盟商只要接受完专业培训后即可选择吉日隆重开业。 
4.为加盟商提供完善的区域市场保护制度，确保每位加盟商独享指定区域市场的独家运营权利。 
5.全国性的市场策划及广告支持，为加盟商提供全面的品牌管理及市场营运策略支持，并协助策划促销活动。 
6.规范化的营销管理系统，为加盟商提供全国统一的专业营销管理模式，使加盟商的市场拓展更方便，营销管理更规范、客户服务更完善。 
7.加盟期间工作开展碰到的问题总部有专人协助解决，同时可和其他分站加盟商进行交流沟通。
8.分站未配备美工的时候，总部美工可帮助完成一些页面广告的制作。

9.总结各分站成功案例，各分站并共享并学习。
10.提供相关合作协议版本。
十一、我们加盟你们之后培训期为多长?培训的内容具体包括哪些?
答：
1.加盟后加盟商直接到总部参加培训，总部免费提供住宿，培训期一般是7-15天，具体时间由加盟商决定。
培训的内容包括：分站运营工作指导、员工的管理、后台操作指导、网站推广、商家合作方法、商家和会员应如何把控、电话营销、网络营销等.时间较长的直接安排到广州的各事业部以业务助理身份来进行实操培训。
2.如加盟商未直接到总部参加培训,运营部将安排远程培训.培训内容同上。
3.运营过程中有专人跟进各站点工作,同时有各频道专业Q群协助指导分站的频道工作及解决问题.如分站在工作中遇到什么困难/疑问可以直接联系总部运营寻求支持(后台有总部相关负责人具体负责项目及联系方式,查看后台总部公告-总部通讯录)。
十二：像特大/省会城市的你们一年的营业额是多少?地级城市又是多少?
答：
我们的不是营业额，准确说应该是网上交易额，如省会城市广州，08年我们的网上交易额已经突破一个亿，而在10年12月4-5日在锦汉展览中心的团购博览会下订成交额为5000多万，我们的毛利大概在200-500万左右；如地级城市山东潍坊6000万-8000万.毛利空间2%-5%左右.
十三：协议中的40%的广告资源属于总部，这句话的具体意思？

答：
总部统一规划页面广告位,分站页面的40%的广告资源是属于总部,总部可根据具体情况确定是否动用,如未动用分站可用.
十四：怎么样确定客户定单及对商家的对接及核实定单避免商家跟会员一起串通"飞单"咋办？
答：
线上:会员网上留言或电话咨询我们要进行回/来访（明确会员购买意向，品牌及购买时间告知优惠等信息.登记到后台回访记录）登记。第一时间向合作品牌商家报备，引导会员到相应卖场看样及凭团购号下单享受团购优惠，回访会员是否购买,引导会员上网登记团购积分（购买时间、金额、哪个门店下单等）。
线下:会员参加活动,签到登记会员资料,通过下订有礼引导下订客户登记 (下订即送,下订抽奖等环节).活动后再对签到会员进行电话回访,确定是否购买,及未购买原因,最后根据会员所需推荐购买其他品牌.
根据经验，刚开始时商家可能有１０％的"飞单"率，但是一两个月下来，当他们发现我们跟商家下的单慢慢多起来的时候，没有一个商家再敢"飞单"。况且，我们精选团购商品是筛选后的各类知名品牌商品，商业信誉都相当好。我们还通过网络对商家口碑值打分，客户有投诉时我们对商家减分，特差的通过网络发布"网上通缉"然后下线。哪个商家敢啦？

十五：中国团购在线分站加盟商能得到的保障有哪些？ 
答：
1.庞大而成熟的市场需求，无竞争性品牌（发展空间有保障）
2.网络媒体、平面媒体全方位覆盖（品牌支持有保障）
3.投入成本低，低成本策略（盈利能力有保障） 
4.自有知识产权，超强的研发实力（技术有保障）； 
5.具有互联网多年运营经验（盈利模式有保障） 
6.专业营销策划与管理扶持（市场营销有保障） 
7.完善的客户管理(CRM)系统（服务有保障） 
8.提供公司与各类企业签订的协议范本（法律有保障）
十六：你们的知名度还不高, 你们有那些推广?
答：
我们已经有150多个优秀站点,每个站点都在做相应的推广.相关媒体均对我站点的活动进行过报道.如: 《基督教科学箴言报》、《荷兰国家电视台》、《成都华西都市报》、《广东电视台》、，《佳木斯新闻台》、《东莞日报》、《齐鲁晚报》 。。。。。。更多
我们所有分站的活动都进行网络营销,各大论坛及网站均有我们相关信息.
综上所述通过短短5年的努力,我们在品牌商和广大消费者心目中树立了中国团购在线的品牌形象、良好信誉及口碑。

十七：加盟商能得到的利润空间到底有多大？ 
答：只要您牢牢把握五大核心业务： 房产，家居, 结婚, 汽车, 教育，理论上讲您能做多大就有多大。 

十八：如何加入我们？
答：
1、有意者可与本公司联系，并递交加盟申请表到JM@TeamBuy.com.cn 
2、电话：020－85584512 
3、手机：13450380817谭小姐   13580415970周小姐   









------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------

广州高度星科技有限公司

地址:广东省广州市天河区黄埔大道西39号瑞达大厦9A –H /10B –F   邮政编码:510620

Tel:+86-20-8558-4512     Fax: +86-20-8558-4512
http://www.TeamBuy.com.cn
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